NAZIV DELOVNEGA MESTA
Prodajni predstavnik za podro¢je industrijskih tlakov in sanacij v
gradbenistvu

Pricakovane lastnosti zaposlenega Pricakovana znanja zaposlenega

B Odlicne komunikacijske sposobnosti, B Poznavanje delovnega podrocja druzbe in produktov

B Dobro razvite pogajalske sposobnosti, druzbe,

B Prilagodljivost, B Dobra racunalniSka pismenaost in poznavanje programov
M \/ztrajnost, MS Windows, MS Office,

B Samostojnost, B Aktivno znanje angleSkega jezika,

B |znajdljivost. B Poznavanje prodajnih tehnik in strategij.

Vrste del in sklopi delovnih nalog:

B Prodaja blaga iz prodajnega progama podjetja,

B |zdelava ponudb in pregled ponudb, obdelava narocil ter priprava pogodb s kupci,
B |zvajanje predstavitev prodajnih izdelkov kupcem,

B Kontaktiranje kupcev in potencialnih strank ter vzdrzevanje komercialnih odnosoy,
B Priprava predlogov planov prodaje, prodajnih poti in aktivnosti,

B |zvedba promocijskih aktivnosti in aktivnosti za pospeSevanje prodaje

W Pregled in obdelava prispelih povprasevanj),

B Pridobivanje novih kupcev in narocil ter povecevanje prodaje pri obstojecih kupcih,
B Spremljanje navad kupcev in priprava porocil v zvezi z ugotovitvami,

B Obiski potencialnih kupcev na terenu in svetovanje kupcem,

B Zagotavljanje realizacije plana prodaje in placil,

B ReSevanje reklamacij,

B Opravljanje drugih del po nalogu nadrejenega.
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